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نبــذة عنـي

المهـــارات

محترف مبيعات يتمتع بخبرة تزيد عن 7سنوات في مجال
المبيعات، وتطوير الأعمال، وإدارة علاقات العملاء، ومبيعات
المشاريع في قطاعات مواد البناء والسيراميك والبورسلان

والأثاث المعدني والاتصالات.

أمتلك خبرة واسعة في استقطاب العملاء، وتطوير فرص
الأعمال، وبناء العلاقات المهنية طويلة الأمد، وإدارة
الحسابات الرئيسية، والتفاوض وإغلاق الصفقات، وتحقيق
الأهداف البيعية بكفاءة. كما أتمتع بخبرة في التعامل مع
المقاولين والاستشاريين والمكاتب الهندسية وأصحاب
المشاريع لتقديم الحلول المناسبة وتحقيق أعلى مستويات

رضا العملاء وزيادة الإيرادات.

أتميز بمهارات قوية في التواصل والتفاوض والقيادة وحل
المشكلات، مع القدرة على العمل في بيئات تنافسية

وتحقيق نتائج ملموسة تدعم نمو الأعمال واستدامتها.

مهارات التواصل الفعال

مهارات العرض والتقديم

بناء العلاقات المهنية

العمل تحت الضغط

العمل الجماعي

التفكير التحليلي

المرونة والتكيف

الاهتمام بالتفاصيل

منذر الشناق
مشرف مبيعات | تنفيذي مبيعات مشاريع

شركة لون العمران للتجارة للمقاولات-جدة

دبلوم هندسة المساحة وحساب الكميات

شهادة الثانوية العامه

مندوب مبيعات المشاريع

جامعة إربد الأهلية – الأردن

تسويق وبيع منتجات السيراميك والبورسلان للمشاريع السكنية والتجارية والضيافة.
بناء وتطوير علاقات مهنية قوية مع المقاولين والاستشاريين والمطورين العقاريين والمكاتب

الهندسية.
البحث عن فرص المشاريع الجديدة واستقطاب العملاء المحتملين.

إعداد عروض الأسعار والتسعير وتقديم التوصيات الفنية المناسبة وفق متطلبات المشروع.
التفاوض على العقود وإغلاق الصفقات بما يحقق أهداف الشركة.

متابعة الطلبات والتوريد والتنفيذ لضمان رضا العملاء.
إجراء زيارات ميدانية ومتابعة حركة السوق والمنافسين.

المساهمة في توسيع قاعدة العملاء وزيادة حجم المبيعات.

الان -2024

2023-2024

2008-2009

2023-2024

اللغة العربية

اللغة التركية

اللغة الانجليزية

مؤسسة القواسمة لتجارة
البلاط ومواد البناء-الاردن 

مندوب مبيعات المشاريع

ادارة العمليات البيعية اليوميةوالاشراف على فريق المبيعات
وضع وتنفيذ الخطط والاستراتيجيات البيعية لتحقيق النمو وزيادة الايرادات

بناء وزيادة العلاقات مع العملاء والمقاولين والمكاتب الهندسية 
قيادة عمليات التفاوض وابرام الاتفاقيات التجارية

متابعة اداء فريق المبيعات وتحليل النتائج ووضع خطط التحسين 
الاشراف على مبيعات المشاريع وتحقيق الاهداف البيعية المحدده 

المساهمه في تطوير الاعمال واستقطاب العملاء الجدد والحفاظ على العملاء الحاليين.

اللغات



الخبـــرات المهـنيــة

المهارات الاساسية

مهارات فنية

قيادة وإدارة فرق المبيعات.
التخطيط البيعي وتحقيق الأهداف.

تدريب وتطوير مندوبي المبيعات.
.(CRM) إدارة علاقات العملاء
التفاوض وإغلاق الصفقات.

تحليل الأداء البيعي وإعداد التقارير.
.(KPIs) متابعة وتقييم مؤشرات الأداء

إدارة المناطق البيعية والحسابات الرئيسية.
حل المشكلات واتخاذ القرارات.

تنظيم وتخطيط الزيارات الميدانية.
إعداد ومتابعة عروض الأسعار.

مهارات العرض والتواصل.
أبحاث السوق وتحليل المنافسين.

تطوير الأعمال وزيادة الإيرادات

منذر الشناق
مشرف مبيعات | تنفيذي مبيعات مشاريع

مصنع وشركة النخلة للأثاث المعدني-الاردن

مراجع فنية

إدارة وتطوير عمليات المبيعات الخاصة بمنتجات الأثاث المعدني، ووضع الخطط والاستراتيجيات البيعية
لتحقيق الأهداف المحددة. الإشراف على فريق المبيعات، وبناء علاقات قوية مع العملاء والشركات

والمؤسسات، ومتابعة المشاريع والعقود التجارية. كما شملت المسؤوليات إعداد عروض الأسعار، التفاوض
وإغلاق الصفقات، دراسة السوق وتحليل المنافسين، ومتابعة رضا العملاء لضمان نمو المبيعات وزيادة

الحصة السوقية للشركة

2017-2019
2021-2023

2012 - 2015

صدقي الفقية-جدة

+966 59 666 6843

شركة لون العمران للتجارة والمقاولات

م.عمار الناطور

+962 7 9828 3839

مصنع وشركة النخلة للاثاث المعدني

دورات تدريبية

دبلومالمساحة والطرق -جامعة اربد الاهلية

دورة مهارات الحاسوب

دورة لغة انجليزية

دورة مهارات اتصال

دورةمشرف سلامه وصحة مهنية- اكاديمية نبض الاردن

للسلامة والصحة المهنية

ضابط صحه وسلامة معتمد-مركز نيفادا للاستشارات

حساب الكميات.

حصر الكميات وتقدير المواد.

قراءة المخططات الإنشائية والهندسية.

قراءة الرسومات الهندسية.

.AutoCAD الرسم الهندسي باستخدام

المعرفة بمواد البناء.

تحليل الأسواق.

تحليل المنافسين.

إعداد تقارير المبيعات.

.Microsoft Office استخدام برامج

معلومات شخصية 

اردني الجنسية 

متزوج 

حامل رخصة قيادة سعودية

املك مركبة سير خصوصية

مدير مبيعات المشاريع

شركة شاينا ستيت كونستركشن انجنيرنج-دبي الامارات 

مشرف سلامه عامة

الإشراف على تطبيق معايير السلامة والصحة المهنية، إجراء التفتيشات الدورية، تقييم المخاطر، تدريب
العاملين على إجراءات السلامة، والتأكد من الالتزام بالأنظمة والتعليمات للحد من الحوادث وتحقيق بيئة

عمل آمنة

2019-2020
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