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  المملكة العربية السعودية 

الخبرة المهنية

هاني فتحي جابر

ا في مجال المشتريات مدير مشتريات ذو نتائج ملموسة واستراتيجية واضحة، أتمتع بخبرة تتجاوز 15 عامً
والعلاقات مع الموردين وإدارة سلاسل التوريد في قطاعات الهندسة والاتصالات.

متمكن في تطوير وتنفيذ استراتيجيات الشراء التي تقلل التكاليف، وتحسن الكفاءة التشغيلية، وتزيد من
الأرباح. يمتلك خبرة كبيرة في التفاوض على العقود عالية القيمة، وبناء شبكات قوية من الموردين، وإدارة

عمليات الشراء من البداية حتى التسليم. يسعى لتوظيف خبرته للمساهمة في تحقيق الأهداف الاستراتيجية
لمؤسسات طموحة وتنميتها من خلال إدارة مبيعات ومشتريات فعالة

التعليم

مدير مشتريات 
Kany.hany@yahoo.com

بكالوريوس الآداب في اللغة والأدب الألماني
كلية الآداب – جامعة المنوفية، جمهورية مصر العربية )2001(
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تطوير وتنفيذ استراتيجيات شراء شاملة لخدمات الهندسة ومعدات الاتصالات وتوريد الوقود بما يتوافق
مع الأهداف المالية للشركة.

إدارة دورة المشتريات الكاملة من البحث عن الموردين وتقييمهم إلى التفاوض وإصدار أوامر الشراء
ومتابعة عمليات التسليم.

التفاوض مع الموردين لتحقيق أفضل الأسعار والشروط، مما أسفر عن تخفيض متوسط في التكاليف
بنسبة 15% مع الحفاظ على الجودة ومواعيد التسليم.

بناء علاقات طويلة الأمد مع الموردين لضمان استمرارية التوريد بأسعار تنافسية وجودة عالية.
إعداد وإدارة مستندات المناقصات والعروض الفنية والمالية لمشاريع القطاعين الحكومي والخاص.

التنسيق المستمر مع أقسام الهندسة والمالية والمستودعات لضمان سير العمل بسلاسة ومراقبة مستويات
المخزون.

إجراء تحليلات سوقية وتوقعات دورية لتحديد المخاطر والفرص وتحسين القرارات الشرائية.

معلومات شخصية 
تاريخ الميلد: 24 سبتمبر 1979

الجنسية: مصري
الحالة الاجتماعية: متزوج

الإقامة: مقيم في المملكة العربية السعودية
رخصة القيادة: رخصة قيادة سعودية سارية
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المهارات 

اللغات

العربية اللغة الأم 
الانجليزية: جيد جدا

المهارات الفنية والمهنية
التخطيط الاستراتيجي للمشتريات

)SRM( إدارة علاقات الموردين
التفاوض وإدارة العقود

إدارة سلسلة التوريد ومراقبة المخزون
خفض التكاليف وزيادة الأرباح

إعداد العطاءات والمناقصات
تحليل الأسواق والتنبؤ بالاتجاهات

تقييم وإدارة الموردين
معرفة عميقة بالسوق السعودي

المهارات التقنية
برامج مايكروسوفت أوفيس )إكسل، وورد، باوربوينت – مستوى متقدم(

)ICDL( الرخصة الدولية لقيادة الحاسب الآلي
برامج إدارة البيانات

المهارات الشخصية
مهارات تفاوض واتصال ممتازة
قيادة الفرق وتحفيز الموظفين

التفكير التحليلي وحل المشكلات
إدارة الوقت والعمل تحت الضغط

تنسيق المشاريع واتخاذ القرار


